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日立ビジネスソリューション株式会社

 

ADsysシリーズ新製品 紙面広告販売管理システム 

「ＡＤｓｙｓ ｆｏｒ フリーペーパー」を開発 
～ フリーペーパーなど紙面広告販売の効率化と予実管理による収益構造の見直しを支援 ～ 

 

日立ビジネスソリューション株式会社（横浜市中区桜木町、取締役社長 木村 伊九夫、資本金 35億6千

万円）は、広告業界向け総合販売管理システム『ADsys（Advertisement System Manager：アドシス）』シリーズ

の新製品として、紙面広告販売事業者向けのパッケージ『ADsys for フリーペーパー』を開発、2008年12月

12日より出荷を開始いたします。 

 

当社では、永年培った経験やノウハウを活かし、広告業全般の業務を支援するパッケージへと機能範囲

の拡充を図りながら広告業界向け販売管理システム『ADsys シリーズ』の開発を推進しております。 

今回、折込広告・交通広告向けパッケージに続くシリーズ製品として、フリーペーパーなどの紙面広告販

売事業者向けパッケージ『ADsys for フリーペーパー』を開発いたしました。 

『ADsys for フリーペーパー』は、基本的な販売管理業務の支援だけではなく、広告枠の販売状況をビジ

ュアルに管理できる機能の提供により社内の情報共有や広告枠の割付業務の効率化を実現します。また、

予算や実績を管理する機能も備えており、実績などを分析して販売戦略へフィードバックを行うことで収益構

造の見直しを図ることが可能となります。 

 

１．『ADsys for フリーペーパー』の特長 

（１）タイムリーな販売状況の管理とビジュアル画面による簡単な操作 

引合・注文情報を登録すると見積りや注文書、引合/受注リストにすぐに反映され情報の共有が図れる

ため、これまで発生していたタイムラグを解消することが可能となります。 

また、登録した情報はビジュアルな割付画面にも反映され割付状況が一目で確認できるほか、広告枠

の入れ替えが発生した場合も簡単な画面操作で割付を変更できます。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

（２）発行紙テンプレート機能による広告枠管理の効率化 

発行紙毎に広告枠の種類や価格などの広告（商品）マスターを管理するだけではなく、紙面上の各ペ

ージにおける広告枠の配置をテンプレートとして定義できます。定義されたテンプレートをベースとして

発行号毎に過不足を調整することで広告枠管理を効率的に行えます。 

 

（３）予実管理機能による販売戦略へのフィードバック 

発行紙の年度・発行号だけではなく、広告枠といった細かな単位で予実管理を行うことができます。実

績を分析することで季節や地域、商品種類、営業担当者などによる特性を把握し、販売戦略へのフィー

ドバックを行うことが可能となります。 

 

『ADsys ｆｏｒ フリーペーパー』を導入した場合の予実管理の流れは以下の通りです。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

（４）販売管理業務を支援する機能の提供 

受注／売上／請求／入金などの販売管理業務を支援する基本機能を備えており、事務処理の軽減

を図ることができます。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

２．動作環境 

項番 種  別 動作環境および推奨スペック 

１ 前提ＯＳ サーバ： Microsoft Windows Server2003 

クライアント： Microsoft Windows XP Professional (SP3) 

２ 前提ソフトウェア データベースサーバ：Microsoft SQL Server 2005 

クライアント：Microsoft Excel 2007 

３ 推奨ハードウェア サーバ： HA8000 シリーズ 

           CPU Pentium4  3GHz 以上 

         ﾒﾓﾘ 2GB 以上 

         HDD 40GB 以上の空き容量 

クライアント：CPU  Pentium4  3GHz 以上 

         ﾒﾓﾘ 1GB 以上 

           HDD 20GB 以上の空き容量 

        ディスプレイ装置：画面の解像度 1280×1024 以上を

        表示できるものを推奨。 

※ハードウェアについては他機種も相談に応じます。 

３．出荷開始日 

2008 年 12 月 12 日 

 

４．提供価格 

・パッケージ価格 682,500 円（税込）～ 

※ ハードウェア・データ移行・個別開発等に関わる費用は個別見積となります。 

・ソフトウェアのサポートサービス料金（年間） 102,375 円（税込）～ 

 

５．販売目標 

今後 1 年間で 1 億円 

 

６．お問い合わせ先 

日立ビジネスソリューション株式会社 営業企画本部 

TEL：045-224-6754  FAX：045-224-6719 E-mail: event@hitachi-business.com 

製品紹介ページ：http://hitachi-business.com/products/package/customer_sales/adsys/freepaper/index.html 

■個人情報の取り扱いについて 

本お問い合わせ先に送られる個人情報は、ご本人さまの承諾なく以下に定める目的以外での利用や 

第三者への開示等はいたしません。お問い合わせへの回答やご本人さまに有益と思われるサービス、

製品の情報を DM・電話等でご案内させていただく場合がございます。 

配信停止・情報の訂正・削除等をご希望の方は、event@hitachi-business.comにご連絡ください。 

 

７．登録商標について 

※ 「Windows」は米国およびその他の国における米国 Microsoft Corp.の登録商標です。 

※ 「Pentium」は Intel Corp.の登録商標です。 

※ 「ADSYS」は日立ビジネスソリューション株式会社の登録商標です。 

※ その他の製品名および会社名は各社の商標または登録商標です｡ 

 

日立ビジネスソリューション株式会社 
〒231-0062  神奈川県横浜市中区桜木町一丁目 1 番地 8  

電  話 (045)224-6111(代表)  ＦＡＸ  (045)224-6119 

ホームページ  http://hitachi-business.com/ 
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